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PREZENTARE GENERALĂ

Orice cetățean european are 
dreptul de a participa la viața 
democratică a Uniunii. Una 
dintre modalitățile de a încuraja 
participarea cetățenilor la 
procesul de elaborare a politicilor 
UE este Inițiativa cetățenească 
europeană – un instrument unic 
prin care cetățenii pot influența 
agenda instituțiilor UE.

În primii șase ani de existență 
a instrumentului, doar patru 
inițiative au reușit să colecteze 
1 milion de semnături. Acest 
fapt arată cât de importantă 
este etapa de pregătire. Deseori, 
„ingredientele” necesare sunt 
fondurile, resursele umane, 
suportul IT, consilierea juridică 
și traducătorii. Organizarea 
unei inițiative cetățenești 

europene necesită mult timp 
și multe resurse. 

În etapa de pregătire, strângerea 
de fonduri pentru conceperea 
și derularea unei campanii 
puternice este un element de 
maximă importanță, care, din 
păcate, poate pune probleme. 
Pentru informații suplimentare 
despre campanii, consultați 
nota de orientare despre Cum 
să pregătiți și să derulați 
o campanie.

Această notă de orientare 
prezintă etapele strângerii 
de fonduri pentru finanțarea 
activităților de coordonare 
și comunicare asociate 
unei inițiative.
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Chiar dacă înființați 
o asociație sau o altă 
structură juridică pentru 
gestionarea inițiativei, 
membrii comitetului 
cetățenilor (organizatorul 
oficial al inițiativei) 
sunt responsabili și 
răspunzători pentru 
orice prejudicii pe care 
le cauzează în contextul 
organizării inițiativei.

https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19989125/guidance_how_to_campaign_EN.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19989125/guidance_how_to_campaign_EN.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19989125/guidance_how_to_campaign_EN.pdf


MODALITĂȚI DE A STRÂNGE FONDURI

Nevoia de fonduri

Derularea unei campanii în mai 
multe țări este una din principalele 
provocări pentru organizatorii unei 
inițiative cetățenești europene. De 
multe ori apar costuri neprevăzute, 
nu doar în etapa de pregătire, ci în 
toate etapele procedurii. 

În primul rând, faptul că Europa 
reunește atâtea nații și limbi 
face necesară traducerea tuturor 
informațiile legate de inițiativă în 
limbile oficiale ale tuturor țărilor 
în care organizatorii intenționează 
să colecteze declarații de 
susținere (NB: Comisia vă va 
furniza traduceri ale principalelor 
elemente ale descrierii inițiativei 
propuse). În al doilea rând, chiar 
dacă voluntarii se ocupă de 
campanie, unii organizatori au 
nevoie să angajeze personal, 
ceea ce antrenează costuri. În al 
treilea rând, comunicarea este 
crucială. Însă crearea unui site 
web, gestionarea unor conturi 
de rețele sociale și organizarea 
unor evenimente, de exemplu, 
implică anumite costuri. În al 
patrulea rând, dacă aveți nevoie 
de consultanță juridică din partea 
unor juriști, costurile se ridică. 
Nu sunt de neglijat nici costurile 
asociate tipăririi documentelor și 

pliantelor și respectiv cele asociate 
promovării inițiativei în presă.

Sugerăm organizatorilor să 
urmeze acești pași:

Formați o alianță

Așa cum am arătat în nota de 
orientare despre Cum să căutați 
parteneri, este de preferat să 
nu lansați o inițiativă fără să 
vă fi format mai întâi o rețea 
de parteneri cu obiective și 
preocupări similare.

Elaborați un 
buget comun

Este important ca proiectul 
de buget pentru campanie 
să specifice clar așteptările 
și limitele.
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Trei sfaturi:

űű Fiți activi

űű Fiți creativi

űű Fiți tenace

Identificați susținători 
potențiali:

1.	� Căutați parteneri 
potențiali în funcție 
de subiectul/obiectivul 
inițiativei, la nivel 
local, regional, național 
și european.

2.	� Utilizați Forumul 
Inițiativei cetățenești 
europene pentru 
a găsi parteneri.

3.	� Folosiți Registrul de 
transparență al UE 
pentru a identifica 
parteneri la 
nivel european.

4.	� Consultați-vă cu sectorul 
privat și cu asociațiile 
profesionale – ar putea fi 
interesate să vă sprijine 
în chestiuni aliniate 
obiectivelor lor.

Sugestie

űű Nu subestimați sprijinul 
nefinanciar – puteți 
economisi sume 
considerabile. Cea 
mai importantă sursă 
de sprijin nefinanciar 
este Forumul Inițiativei 
cetățenești europene. 
Nu uitați însă, Comisia 
vă poate oferi traduceri 
pentru titlul, subiectul 
și obiectivele inițiativei. 
Mai mult, vă oferă 
gratuit un sistem de 
colectare online (pe 
care îl puteți utiliza pe 
proprie răspundere). 
Nu în ultimul rând, 
Comitetul Economic și 
Social European oferă 
sprijin complementar 
pentru organizatori.

https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19989160/guidance_how_to_look_for_partners_RO.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19989160/guidance_how_to_look_for_partners_RO.pdf
http://ec.europa.eu/transparencyregister/public/homePage.do?locale=ro#ro
http://ec.europa.eu/transparencyregister/public/homePage.do?locale=ro#ro
http://www.eesc.europa.eu/en/our-work/civil-society-citizens-participation/european-citizens-initiative?lg=ro
http://www.eesc.europa.eu/en/our-work/civil-society-citizens-participation/european-citizens-initiative?lg=ro
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Sfaturi practice

űű Asigurați-vă că se încheie un acord scris unde se definesc 
contribuțiile diferiților parteneri (ex. timp acordat de personal, 
activități de comunicare, bani etc.). Astfel evitați neînțelegerile 
între parteneri în timpul campaniei.
űű Invitați susținătorii care semnează pentru inițiativa 
dumneavoastră să doneze o sumă în sprijinul ei.
űű Utilizați listele de adrese ale partenerilor pentru 
a solicita donații.

Repartizarea efortului 
financiar

Persoane fizice – în majoritatea 
cazurilor, organizatorii pot contribui 
cu mici sume la finanțarea 
inițiativei. Însă alături de asociații, 
fundațiile reprezintă de obicei 
principalele surse de finanțare 
– așa cum o arată cele patru 
inițiative reușite (ex. „One of us” și 
„Ban Glyphosate”).



ALTE MODALITĂȚI DE A STRÂNGE FONDURI

Crowdfunding

Una dintre cele mai utilizate 
metode de finanțare a 
proiectelor sau inițiativelor 
este crowdfunding-ul. Metoda 
presupune donații (în general 
mici) de la numeroase persoane 
fizice. Se bazează pe rețele 
extinse de persoane formate 
de obicei pe rețele sociale 
sau pe site-uri specializate în 
finanțarea participativă.

Strângerea de fonduri 
din rândul omologilor

Acest tip specific de crowdfunding 
încearcă să se adreseze unui 
public-țintă mai larg, prin rețelele 
individuale ale susținătorilor 
inițiativei. Persoanele pot să-
și creeze propriile site-uri de 
strângere de fonduri și să le 
partajeze cu rețelele lor (familii, 
prieteni, colegi etc.) pentru 
a obține sprijin financiar.

Merchandising

Deși nu aduce câștiguri majore, 
merchandising-ul este un 
instrument complementar 
excelent pentru strângea de 
fonduri pentru campanie.

Oferind brățări, tricouri, pliante, 
cărți poștale, șepci, broșuri, 
eșarfe/fulare și alte materiale 
promoționale puteți nu numai să 
vă popularizați campania, ci chiar 
să obțineți donații.

Modalități alternative de 
a strânge fonduri:

1.	 Rețele sociale

2.	 Petreceriy

3.	 Bingo

4.	 Tombole

5.	 Concursuri online virale

6.	 Tururi de baruri („baratoane”)

7.	� Concursuri de jocuri 
de societate

8.	 Competiții sportive

9.	 Licitații

10. Karaoke

11. Concursuri de talente

Vreți să aflați cum au procedat 
organizatorii inițiativelor reușite 
pentru a strânge fonduri? Citiți 
poveștile lor de succes:

űű One of us (Unul dintre noi)

űű Right2Water (Dreptul la apă)

űű Stop glyphosate (Stop 
glifosatului)

űű Stop vivisection (Stop 
vivisecției)
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Exemple de site-uri de 
crowdfunding: 

1.	 CiviCRM

2.	 YouCaring

3.	 Classy.org
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Informațiile sunt oferite cu titlu independent și nu pot fi considerate opinii ale Comisiei Europene ori ale altei instituții UE sau naționale. Comisia nu poate fi 
trasă la răspundere pentru felul în care sunt utilizate informațiile de pe această pagină.

Sugestie

űű 	Țineți corect evidența 
sprijinului financiar 
primit, pentru că va 
trebui să furnizați 
periodic informații legate 
de toate sursele de 
sprijin și de finanțare în 
valoare de peste 500 
de euro pe an și per 
sponsor primite, pe tot 
parcursul procedurii.

http://www.europarl.europa.eu/RegData/etudes/BRIE/2017/595882/EPRS_BRI(2017)595882_EN.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19988731/SEC-17-001_success_story_one_of_us_01_RO.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19988755/SEC-17-001_success_story_right2water_RO.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19988779/SEC-17-001_success_story_stop_glyphosate_RO.pdf
https://collab.ec.europa.eu/wiki/eci/display/ECI/Learn?preview=/11568670/19988803/SEC-17-001_success_story_stop_vivisection_RO.pdf
https://civicrm.org/
https://www.youcaring.com/c/free-fundraising
https://www.classy.org/peer-to-peer-fundraising

